Aufgeladene Stimmung

Onboard-Charger befliigeln Automotive-Sparte der Kostal-Gruppe

LUDENSCHEID. Nach einigen
Storungen durch dieangespannre
Versorgungslage fallt die Prog-
nose beim Zulieferer Kostal Auto-
mobil Elekerik fiir das Restjahr
worsichtig oprimistisch™ aus. Fiir
Zuversicht sorgrt vor allem der
Onboard-Charger. ,Unsere grofi-
te Wachstumschance liegr defini-
tivim Bereich der Onboard-Lade-
elekrronik”, sagr Kai Knickmann,
CEO von Kostal Automobil Elek-
trik. Der Geschifrsbereich steuert
iilber 80 Prozent zum Gesamt-
umsatz der Kostal-Gruppe von
zulerzr 2,8 Milliarden Euro bei.
Der Manager sieht das Unter-
nehmen in einer beneidenswer-
ten Situation: Wir haben kein
einziges Baureil im Portfolio, das
am Verbrennungsmotor hingr.”
Und Kostal hat vor zwdlf Jahren
damit begonnen, Wechselrichter
aus dem Bereich Solarelekrrik fiir
das Auromobilsegment zu adaptie-
ren. Vermutlich hat uns das einige
Jahre nur Geld gekoster, aber wir
haben Erfahrung gesammelc.”
Mit dem ersten E-Golf wurde das
Produkraufden Markt gebrachr.
Mirtlerweile fertigr das Unrer-
nehmen Onboard-Charger in der
finften Generation. Der VW-
Konzern war dabei ein wichriger
Pilotkunde fiir den Zulieferer. Das
Unternehmen hat micderweile
Aufirige fur die im Auto verbau-
ten Ladegerdte aus allen Welt-
regionen. Wihrend wir mir einem
Wachstum von sieben bis ache
Prozentjahrlich bei unseren etab-
lierten Kernsegmenten rechnen,
reden wir bei Onboard-Chargern
von Umsarzverdoppelungen.”
Knickmann verdeutlicht diese
Dimensionaneinem Beispiel: Vor
zehn Jahren fertigre Kostal Lenk-

Kai
Knick-
mann:
CEOwon
Kostal
Auto-
mobil
Elektrik.

siulen- und Schalrmodule, Sicz-
verstellungen, Tiir-und Sitzsteuer-
gerite sowie Kameras. Wenn
man all diese Produkte zusam-
mennimmt, dann haben sie in
Summe einen geringeren Wert
pro Fahrzeug als ein guter On-
board-Charger.”

Er nennt zwar keine konkreten
Jahreszahlen, beschreibt die Ent-
wicklung aber so: Wir hatten 100
Millionen Euro Umsarz, dann 200
Millionen, dann goo Millionen,
und wir gehen in Richtung einer
Milliarde Euro Umsarz pro Jahr”
Der Auftragsbestand fur Onboard-

Charger fiir die nichsten Jahre
liegtin einer Grofenordnung von
vier Milliarden Euro.

Knickmann konstatiert einen
Kulturwandel im Unternehmen.
In der Vergangenheit habe der
Zulieferer viele Dinge selbst
entwickelt. .Doch mit unserem
Wachstum und den Anforderun-
gen, die sich aus den Halbleiter-
technologien ergeben, wird im-
mer klarer, dass wir das nicht mehr
alles allein machen wollen.” Der
Enmwicklungsanteil an Software
ist bei den Produkten des Zuliefe-
rers inzwischen grofer als der fir
die Hardware. ,Es geht uns um
Schnelligkeit. Wenn wir ein Ziel
mit einer Kostal-Entwicklung in
funf Jahren erreichen konnen, wir
aber eigentlich schon in drei [ah-
ren so weit sein wollen, dann sind
wirauch offen fiir Partnerschaften
und Kooperationen.”

Klaus-Dieter Flirecke

Mehr dazu lesen Sie unter
automobilwoche.de/21-22-142

End-of-Line-Priifung von Tiirsteuergeriten: Dies ist ein klassisches
Produkt von Kostal. Onboard-Charger sind aber der grofie Hoffnungstrager.
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